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Respondemos a tus preguntas…….
¿Cómo accedo a un nuevo 

Respondemos a tus preguntas…….

¿Cómo puedo 
acceder a fondos UE?

¿
mercado en el extranjero?

Necesito un socio comercial 
en otro país …

¿Cómo puedo vender mis ideas y ¿Có o puedo e de s deas y
tecnologías innovadoras?

¿Qué implicaciones tiene para mi 
negocio esta normativa?negocio esta normativa?



La mayor Red Mundial de 
TRANSFERENCIA DE TECNOLOGÍATRANSFERENCIA DE TECNOLOGÍA 

y 
COOPERACIÓN INTERNACIONALCOOPERACIÓN INTERNACIONAL

Promovida y financiada por la 
Comisión Europea

600 organizaciones
¡¡¡Servicio sin coste para la entidad “cliente”!!!

600 organizaciones 
en 

54 países



SERVICIOS



Más de 3 millones de “clientes” (PYMEs, Universidades, IT, etc.) 
en 54 paísesp

El 99,70% de los clientes recomendarían los servicios de la EEN

Entre el 1-1-2008 y el 31-12-2010:

5.000 acuerdos tecnológicos y comerciales
1.600 clientes presentaron una solicitud de proyecto de I+D al FP7
Más de 19.000 eventos con más de 750.000 participantes 
20.000 perfiles de colaboración en la bases de datos



http://een.ec.europa.eu/p p



SEIMEDSEIMED

(Coordinador)(Coordinador)



http://www.seimed.eu
 Noticias y eventos

p

 Buscador de oportunidades en Europa:

 Cooperación comercial
Datos de contacto

 Cooperación Tecnologica

 Socios para proyectos de I+D

 e‐boletín semanal mostrando noticias y eventos.

 Registro:

 Alertas via e‐mail: Oportunidades de cooperación Comercial, 
Tecnológica y de búsqueda de Socios para Proyectos Europeos de I+D.g y q p y p

Selección de OT-DT-PS,
t i d t i l tsectores industriales, etc.



University EEN 1ª Stage
EnterpriseEEN EnterpriseEEN

EEN

EEN

EEN



University EEN EnterpriseEEN1ª Stage

2ª Stage

3ª Stage

University EEN EnterpriseEEN

University Enterprise

3  Stage

EEN EEN





Brokerage Event



Casos de éxito
PA Tecnológico: Development of new materials with improved barrier properties

Casos de éxito 

11 GB 42O1 3L35 - Tecnologías para mejorar las propiedades de 
barrera de polímeros amorfos

Una multinacional británica busca nuevas tecnologías y enfoques para
mejorar las propiedades de barrera de polímeros amorfos en una amplia
variedad de entornos (transmisiones de agua y gas). La empresa está
especialmente interesada en una tecnología de modificación de polímeros
en bruto basada en el uso de nanoaditivos, aunque también es interesante, q
el uso de revestimientos aplicados en la superficie del polímero. Se buscan
soluciones disponibles en el mercado o próximas al mercado. La empresa
busca socios para licenciar y continuar con el desarrollo de la tecnologíabusca socios para licenciar y continuar con el desarrollo de la tecnología.



Casos de éxito (III)
PA Tecnológico: Development of new materials with improved barrier properties

Casos de éxito (III)

• Estudio de compatibilidad de nanocargas comerciales  en el polímero 
• suministrado por el cliente
• Selección de la nanocarga más compatible
• Obtención de films a distintas concentraciones
• Selección de la concentración con mejores 

propiedades barrera

DURACIÓN: 4 MESES

propiedades barrera

PRESUPUESTO: 15900 € + VAT

La empresa plantea realizar un proyecto de mayor 
envergadura si el estudio es positivo



Nuestros clientes hablan:

Dr. Victor Climent (UA)

Dr. JF Cabeza 
(Servyeco)

Laura Sánchez au a Sá c e
(Taller Digital)



“Gracias a SEIMED podemos conocer y tener acceso a
nuevas tecnologías relacionadas con nuestro sector y
estar al tanto de nuevas oportunidades de colaboración
en Europa. La red de contactos de la EEN es muy importante para
nuestra empresa ya que nos permite trabajar directamente con otrasnuestra empresa ya que nos permite trabajar directamente con otras
empresas extranjeras que trabajan en lo mismo que nosotros o que puedan
producir productos similares”.

Nicolás Juste, ANECOOP



“SEIMED nos permite conocer novedades tecnológicas que hay en el mercado
l i d t á d t b j f ilit l l i f iórelacionadas con nuestra área de trabajo y nos facilita el acceso a la información

de todas estas tecnologías. Este hecho ofrece un valor añadido a la calidad de la
información que se puede obtener por internet, asesorando y conociendo toda la
información relacionada con los temas consultados”información relacionada con los temas consultados .
“Facilita una parte de la vigilancia tecnológica a nuestro
departamento de I+D y nos ayuda en la búsqueda de sociosp y y q
para proyectos de investigación”
“ La difusión de la información de nuestras ofertas en
SEIMED ti á id tSEIMED tienen rápidas respuestas y llegan a muchos países
Europeos al mismo tiempo”
“Un buen “contact point” para abrir negocio a Europa yU bue co tact po t pa a ab egoc o a u opa y
conocer novedades tecnológicas relacionadas con tu área de trabajo”.

LABAQUA



EEN-SEIMED

 Promoción ACTIVA de su Oferta y Demandas Tecnológica y 
Comerciales en 54 países y más de 3 millones de empresas.

 Acceso a Ofertas y Demandas Tecnológicas y Comerciales y g y
internacionales.

 Búsqueda de Socios para Proyectos Europeos y oportunidades de 
inclusión en consorcios ya formados.inclusión en consorcios ya formados.

 Valoración comercial de patentes antes de su extensión internacional.
 17 grupos temáticos en diversos campos (Biotecnología, Salud, Nano y 

Microtecnología etc )Microtecnología, etc.).
 Acceso a ferias internacionales y Brokerage Event de Transferencia de 

Tecnología e Internacionalización Comercial.
 “A to” Vigilancia tecnológica (Alertas B scadores etc ) Auto Vigilancia tecnológica (Alertas, Buscadores, etc.)
 Red internacional (profesional y personal) de agentes de transferencia 

de tecnología.



Red internacional, profesional y personal……., p f y p .

……….¡¡¡¡¡¡ con buen humor !!!!!!! 



MÁS INFORMACIÓNMÁS INFORMACIÓN
http://een ec europa eu/http://een.ec.europa.eu/

www.seimed.euwww.seimed.eu
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